Lennardt

Alles auf einen Blick — Basiswissen Partner

Wirtschaftsforderung (Tag 2)

Sie sind neu in der Wirtschaftsforderung und mochten sich schnellin Ihr neues Aufgabenfeld einarbeiten?
Unser Seminar vermittelt Ihnen das grundlegende Handwerkszeug, um Ihre Unternehmenskunden kompetent zu betreuen. Sie erhalten praxisnahe
Argumentationshilfen und zahlreiche Tipps, damit Sie mit Sicherheit und Struktur in Ihre neue Tatigkeit starten konnen.

Am zweiten Seminartag stehen u.a. die Themen Ansiedlung und Gewerbeflachen im Mittelpunkt. Sie erfahren zudem, wie Sie eine effektive Wirt-
schaftsforderungsstrategie entwickeln, Prioritaten setzen und die Grundlagen eines erfolgreichen Standortmarketings anwenden.

Der Referent: Jorg Lennardt, Geschaftsfuhrer von LennardtundPartner, gibt seit Uiber 20 Jahren seine um-
fangreiche Praxiserfahrung weiter. Viele heute erfahrene Wirtschaftsférderer:innen haben als
Einsteiger:innen dieses Seminar besucht und so den Grundstein flr ihren Erfolg gelegt.

22. April 2027

9.00 Uhr BegriiBung und Fragen zum Vortrag Dortmund

9.10 Uhr Gewerbeflachen: Strategische Planung und Entwicklung Ihrer kostbaren Flachen
10.10 Uhr Kaffeepause
10.20 Uhr Wirtschaftsstandort: So entscheidet sich ein Unternehmen fur Sie
11.30 Uhr Mittagspause
12.15 Uhr Standortmarketing: Erkennen Sie Ihre Starken und lhre Zielgruppen 299’00 € (zzgl. MwSt.)
13.15Uhr  Kaffeepause s R L L
13.25 Uhr Strategie: Starken Sie lhren Wirtschaftsstandort

14.15 Uhr AbschlieBende Diskussion

14.30 Uhr Ende

Wir bieten lhnen alle Seminare auch als fiir Sie konzipiertes Inhouse-Seminar oder persénliche Schulung an.

www.lennardtundpartner.de



